Fir unser Headquarter in Miinchen Moosach suchen wir zum nachstmadglichen Zeitpunkt Sie als

Vertriebsbeauftragter Auftrags- und Angebotswesen (m/w/d)

IHRE AUFGABEN

B Sie sind verantwortlich fiir die selbststandige, vollstandige und termingerechte Bearbeitung von
Tirenbestellungen gemaB vorgegebener technischer und kaufmannischer Richtlinien.

Sie betreuen einen definierten Kundenkreis und Unterstiitzen bei der technischen Beratung der Kunden.

Die eingegangenen Bestellungen werden von lhnen in kaufmannischer und technischer Hinsicht gepriift.

Sie fihren die Termindisposition durch und bearbeiten Reklamationen gemag Vorgaben.

Sie fiihren Korrespondenz in Deutsch und Englisch.

Die Betreuung eines definierten Kundenkreises sowie die technische Beratung der Kunden, Betreiber und

Planer und die Auftragsklarung, das Bearbeiten von Anfragen und das Ausarbeiten von Angeboten gehort

zu lhrem Aufgabengebiet.

B Sie fihren das Angebotsmanagement mittels dem CRM-System einschlieBlich des Wissensaustausches

mit dem AuBendienst und dem Produktmanagement durch.

Technische Dokumentationen werden von lhnen im Rahmen der Angebotserstellung erstellt.

B Sieleiten eingehende Auftrage an das Auftragszentrum weiter, klaren Sonder-Auftrage mit der
Konstruktion und unterstiitzen den AuBendienst bei GroBauftragen.

B Sie pflegen Kunden-Konditionen im bestehenden CRM-System und fiihren die Preispflege im
Kunden/MEILLER Portal insbesondere fiir neue Lésungen durch.

B Anwochentlichen Regelmeetings welche Gberwiegend liber Teams und teilweise in Englischer Sprache

stattfinden nehmen Sie teil.

IHR PROFIL

B Sieverfligen iber eine abgeschlossene kaufmannische oder technische Ausbildung mit entsprechenden
Weiterbildungen und fundierte kaufmannische sowie technische Kenntnisse.

B Mehrjahrige einschlagige Berufserfahrung sowie Kenntnisse im Bereich Auftragsabwicklung bzw.
Vertriebsinnendienst bringen Sie mit.

B Kommunikations-und Teamfahigkeit sind Ihre personlichen Starken.

B Sie sind kontaktfreudig und treten sicher sowie verbindlich auf.

B Mit gangigen IT Anwendungen und insbesondere SAP und CRM gehen Sie sicher um.

B Sie besitzen sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse (mind. B2 in Wort und Schrift).

WARUM WIR

Die Werte Sie finden bei uns eine gewachsene Firmenkultur basierend auf Vertrauen, Respekt und
Teamgeist.

Die Chance Sie tragen vom ersten Tag eigene Verantwortung und haben Gestaltungsmoglichkeiten;
flankierend finden Sie Weiterbildungsmaoglichkeiten fiir Ihre berufliche und personliche
Entwicklung.

Die Aufgabe Sie agieren als Mitglied eines kompetenten Teams und in einer auBerst vielseitigen Position,

die Ihr Skillset, lhre Initiative und lhren Erfolgsdrang herausfordert.

Die Flexibilitiit  Sie gestalten lhre Arbeitszeit flexibel, haben die Mglichkeit zum mobilen Arbeiten und auch
der Weg ins Biiro ist einfach durch die direkte Anbindung an S- und U-Bahn und kostenfreie
Parkplatze.

Die Attraktivitit Sie erwartet ein attraktives Verglitungspaket bei einem Tarifunternehmen der Metall-und
Elektroindustrie, eine Betriebskantine und weitere Benefits zu attraktiven Konditionen.

MEILLER steht seit dem Jahr 1850 fiir technische Qualitdt auf hchstem Niveau. Die MEILLER Aufzugtiiren GmbH
produziert und vertreibt technisch anspruchsvolle, hochwertige Aufzugtiiren. Durch die enge strategische
Zusammenarbeit mit allen relevanten Aufzugherstellern stehen unsere Produkte fiir Zuverlassigkeit und
Vielseitigkeit. Sie bieten unseren Kunden somit den groBtmaglichen Nutzen.

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Wir freuen uns auf Ihre vollstdndigen Bewerbungsunterlagen(Lebenslauf, Zeugnisse, Gehaltsvorstellung)
direkt Gber unser Karriereportal oder per Mail an karriere@meiller.com.

Ansprechpartnerin fiir lnre Bewerbung ist Sabine Maxzin.

MEILLER Aufzugtiiren GmbH

AmbossstraBe 4|80997 Miinchen | Germany
T +49 89 1487-0 | meiller-aufzugtueren.de
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